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Qui sommes-nous?
Atsukè digitalise les titres de Transport de plus de 100 collectivités
pour faciliter leur achat et développer les recettes des Transports publics

25 experts du mobile et de la mobilité • CA 11M€  • Paris – Lausanne – Zürich

• Atick Marketplace
pour ouvrir la distribution digitale des titres de Transport Public,

• Atick SMS
la solution la plus simple pour obtenir un Ticket Unitaire,

• Abot Mobilités
messagerie SMS/RCS, WhatsApp



Pour que Transport Public
soit l'option numéro 1

de tous nos déplacements
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Atick MarketPlace



ATICK MarketPlace permet aux réseaux de transport public d’ouvrir la distribution de leurs titres aux partenaires des territoires 
« initiateurs de mobilité » :
- Acteurs de l’événementiel - Offices de tourisme – Hôteliers – Commerçants – MaaS - ...
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ATICK MARKETPLACE

Une solution simple qui permet aux partenaires des territoires 
d’orienter leurs clients vers le Transports Public

Atick MarketPlace aide à privilégier le Transport Public pour les déplacements du quotidien
Au quotidien, prenez les transports en commun - #SeDéplacerMoinsPolluer
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ATICK MARKETPLACE

Une solution simple qui permet aux acteurs du sport et de 
l’événementiel d’orienter leurs clients vers le Transports Public

L’empreinte carbone 
d’un spectacle 
provient à plus de 80% 
des déplacements

Atick MarketPlace relie la billettique aux événements culturels, sportifs d’un territoire.
Un billet de concert ou de match devient aussi un titre de transport,

rapprochant ainsi mobilité durable et attractivité locale !
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Mon titre de transport fourni par les Offices du tourisme, les hôtels, les Musées, les 
commerçants, les administrations, les hôpitaux, et toutes les activités qui provoquent 
des déplacements…
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ATICK MARKETPLACE

Le sport, l’événementiel et tous les partenaires des territoires

Atick MarketPlace relie la billettique aux différentes activités d’un territoire.
Les commerces, les administrations, les hôpitaux

fournissent aussi des titres de transport pour faciliter l’accès à leurs services
rapprochant ainsi mobilité durable et attractivité locale !
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ATICK MARKETPLACE

Une plateforme intégrée et ouverte
Atick MarketPlace :
Une plateforme intégrée (API et un Back Office)

Atick MarketPlace :
• une solution de clearing pour la gestion des flux financiers
• Atsukè Agent d’Etablissement de Paiement référencé à l’ACPR

ATICK MP

Les Partenaires 
payent les titres 
de transport à 

Atsukè

Atsukè reverse 
aux AOM ou 

exploitants les 
recettes des 

ventes de titres
Partenaire AOM ou 

exploitant
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Pour les collectivités et exploitants 
de Transport Public :

• Un seul canal de distribution 
pour de multiples partenaires

• Augmentation des recettes
• La mise en avant systématique 

des transports publics

Pour les partenaires distributeurs : 

• Plus de services pour leurs 
clients

• Décarbonisation (RSE)
• Fidélisation
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ATICK MARKETPLACE

Des bénéfices pour tous M
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Déployer Atick MarketPlace auprès des acteurs du sport
• pour accélérer la décarbonation de leurs activités
• Et en faire un modèle inspirant pour toutes les activités 

des territoires.
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ATICK MARKETPLACE

Nos objectifs de déploiement M
SJVA



+33 6 68 92 99 88
+33 1 44 59 30 40

damien.bousson@atsuke.com

Damien Bousson
CEO


